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Gute Geldmanager

Kapital in Krisenzeiten bewahren und wie man dieses Ziel erreicht

Eine erfolgreiche Geldanlage hat wenig mit
I Gliick zu tun, sondern viel mit Know-how. Der
Dax ist von 1996 bis Marz 2000 gestiegen -
drei Jahre spater waren alle Zuwachse wieder
egalisiert. Die Finanz-Zeitschrift Focus-Money
suchte unter 40.000 Finanzberatern und Ver-
mogensverwaltern in Deutschland nach Profis
mit einer (iberdurchschnittlichen Qualifikati-
on, so Prof. Rehkugler vom Lehrstuhl fiir Fi-
nanzwirtschaft und Banken an der Universitat
Freiburg. Unterstiitzung bei der Suche kam
von Moventum, einem Dienstleister fiir Anla-
geberater und von Risikoexperten der Miin-
chener Tetralog AG.

Die schwierige Aufgabe war ein Portfolio fiir
risikoscheue Investoren zusammenzustellen,
der sich lediglich aus Aktien und Aktienfonds

nicht aber durch Festgeld zusammensetzen:

sollte.
Die Depots wurden auf ihre Stabilitat ge-

geniiber duBeren Einfliissen, wie Olpreis, Re-
zession in Europa und anderen Kapitalmark- =

ten getestet.

Zu den besten 50 zdhlt die Eisel GmbH Fi-
nancel Service in Vechelde mit Biiro in Braun-
schweig, Breite StraBe 25/26 in diesem Fi-
nanzberater-Test!

Der Test orientierte sich auf der Portfolio-
Theorie des US amerikanischen Okonoms und
Nobelpreistragers Harry Markowitz, der zeig-
te, wie sich das Risiko eines Depots durch die
richtige Mischung verschiedener Wertpapiere
minimieren |dsst.

Zu Recht stolz présentierte uns Bernd Eisel
seine Urkunde, die er verliehen bekommen hat.

Bernd Eise

Was vielen FuBballfreunden uto-
pisch erscheint, ist fiir den unab-
hangigen Finanzberater Bernd
Eisel selbstverstindlich. Erst im
Frithjahr dieses Jahres hat das
Magazin ,Focus Money” in Zusam-
menarbeit mit der Universitat Frei-
burg die Arbeit unabhdngiger
Finanzberater untersucht. Als Krite-
rien wurden die Qualifikation, das
Kundenpotential, das verwaltete
Geldvolumen, der Erfolg der Anla-
gen, die Unabhangigkeit und die
Seriositit der  Unternehmer
zugrunde gelegt. Aus einer grofien
Anzahl von Firmen wurden 50
Unternehmen ausgewihl, die den
besonderen Anspriichen der Befra-
gung geniigten. Eine dieser ausge-
wdhlten Unternehmen ist die
Firma EISEL GmbH, Financial Servi-
ces, mit Sitz in Braunschweig. Der
Bote-Verlag hat sich mit dem
Geschiftsfiihrer Bernd Eisel unter-
halten, um mehr (ber seine
Geschaftsphilosophie zu erfahren.

Bote-Verlag: Herr Eisel, worin
sehen Sie in erster Linie das
Hauptziel Ihrer Tatigkeit als Finanz-
dienstleiter?

Bernd Eisel: Um die Potenziale
des Vermdgens meiner Kunden
auszuschdpten, muss eine ent-
sprechende  Strategie  unter
B Berlicksichtigung der Ziele erarbei-
tet werden. Es werden die Vermi-
gensverhéltnisse analysiert und auf
Renditegesichtspunkte, Risiko,
Steuern und Lebensplanung des
Kunden abgestimmt.

Bote-Verlag: Gibt es derzeit
liberhaupt genligend Geld, das gut
angelegt werden kann?

Bernd Eisel: Geld steht fast
immer ausreichend zur Verfiigung.
Die Frage nach dem ,gut anlegen”

Bernd Eisel im Gesprdch mit
dem Boten-Verlag

kann nur individuell beantwortet

werden. Denn was fiir den Einen .

«2ut” ist, kann fiir den Anderen val-
lig undiskutabel sein. Deshalb ist
eine ,gute” Geldanlage immer aus-
reichend diversifiziert und auf die
Bediirfnisse . des Kunden ausge-
richtet. Hierbei ist meine Unabhan-
gigkeit der grofte Vorteil fiir meine
Kunden und mich.

Bote-Verlag: Gibt es fiir Sie den
typischen Kunden?

Bermnd Eisel: Nein, zum' Gliick
nicht! Durch die vielféltigen Mog-
lichkeiten der zur Verfiigung ste-
henden Anlageformen kann ich
dem Wohlhabenden genauso

- seit Jahren erstklassig

beratend zur Seite stehen wie
einem Studenten, der mit kleinen
Betrégen vorsorgen mochte.

1966 habe ich meine berufliche
Laufbahn mit einer Banklehre
begonnen. Seitdem hat mich die
Materie der Geldanlage gefesselt
und nicht wieder losgelassen. Ich
arbeite nicht auf dem Geldmarkt:
Ich lebe ihn! Seit 1976 bin ich im
Finanzdienstleistungssektor tatig,
seit 1989 mit meiner Firma selbst-
andig.

Bote-Verlag: Kénnen Sie unse-
ren Lesern einen Geheimtipp ver-
raten?

Bernd Eisel: Einen pauschalen
Tipp kann es nicht geben; das
ware aus meiner Sicht auch nicht
serids. Wie schon gesagt: Die per-
sinliche Situation eines jeden
I(;eifprichspanners ist unterschied-
1CIN.

Aufgrund meiner Kenntnisse und
Erfahrungen kann ich fiir jedes Ziel
unter Beriicksichtigung des erar-
beiteten Risikoprofils verschiedene

Lésungen anbieten. Auch exclusive
Anlagen in exotischen Méarkten wie
zB. in China, Indien, Osteuropa
oder brandneu und bisher einma-
lig - jedoch nur fiir Freaks geeignet
- eine Beteiligung im Kriigernatio-
nalpark in Siidafrika. Auch in Mark-
ten aulerhalb Deutschlands kdn-
nen sich enorme Anlagechancen
erdffnen.

Bote-Verlag: Wie setzt sich lhr
Kundenstamm zusammen?

Zu meinen Kunden gehéren Pri-
vatleute mittelstandische Unter-
nehmen, und Freiberufler. Sie
kommen nicht nur aus dieser Regi-
on, sondern sind bundesweit
ansdssig. Und weiter geht's nicht
mehr - einer der Kunden lebt in
Australien. Sie wurden und wer-
den durch persinliche Beziehun-
gen - oft auch Empfehlungen - vor
allem aber durch den guten Ruf
und den Erfolg meiner Firma
gewonnen.

Bote-Verlag: Vielen Dank fiir das
interessante Gesprach.
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